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CAPACIDADES PREVIAS

Las definidas de acceso al master.

REQUISITOS

Los definidos para el acceso al master

METODOLOGIAS DOCENTES

Clases magistrales y de actualidad econémico inmobiliaria
Clases inversas

Estudio de caso

Talleres en grupo

Ponentes invitados y visitas a/de organizaciones

OBJETIVOS DE APRENDIZAJE DE LA ASIGNATURA

Conocer los pasos metodoldgicos para analizar una inversion inmobiliaria, disefiar el plan de negocio de un servicio inmobiliario y
emprender una investigacion cientifica en el campo inmobiliario. En todos los casos identificando los retos, oportunidades y amenazas
del sector producidas por la globalizacién, las nuevas formas de inversion, la revolucidn tecnoldgica, el cambio climatico, los cambios

demograficos, culturales y socioecondmicos.

HORAS TOTALES DE DEDICACION DEL ESTUDIANTADO

Tipo Horas Porcentaje
Horas grupo mediano 25,0 20.00
Horas grupo grande 20,0 16.00
Horas aprendizaje auténomo 80,0 64.00

Dedicacion total: 125 h
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CONTENIDOS

Metodologia de analisis de una inversion inmobiliaria

Descripcion:

Caso de estudio de la adquisicién de un activo para su optimizaciéon mediante rehabilitacion con criterios ESG, optimizacion de
espacios y cambios de uso. Analisis del CAPEX, OPEX, TIR, Incremento de Valor, estrategia comercializacion para su explotacion y

desinversion.

Introduccién a la metodologia de planes de negocio.
Analisis del mercado inmobiliario.

Disefio del servicio inmobiliario.

Estrategias de marketing y ventas.

Plan financiero y viabilidad.

Implementacién y gestion.

Dedicacion: 15h
Grupo grande/Teoria: 15h

Metodologia para un emprendimiento en servicios inmobiliarios

Descripcion:

Fundamentos de emprendimiento

Los modelos de negocio

El mercado y los clientes en proyectos de emprendimiento inmobiliario

El funcionamiento interno en los proyectos de emprendimiento inmobiliario
La financiacion en proyectos de emprendimiento inmobiliario

Dedicacion: 15h
Grupo grande/Teoria: 15h

Metodologia cientifica en el campo inmobiliario

Descripcion:

Caracteristicas y requerimientos de la investigacion cientifica

Identificacion de vacios de conocimiento

Pasos de una investigacion cientifica

Aproximacién deductiva e inductiva

Métodos cuantitativos, cualitativos y mixtos

Caso de estudio aplicado el analisis de la evolucion de la estructura de precios residenciales
Ciencia abierta y ciencia para soportar politicas publicas y privadas

Dedicacion: 15h
Grupo grande/Teoria: 15h

SISTEMA DE CALIFICACION

Participacion: 30,0%
Aplicacién de conceptos: 20,0%
Creatividad e innovacién: 30,0%
Presentacion: 20,0%
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NORMAS PARA LA REALIZACION DE LAS PRUEBAS.

Es obligatorio asistir, por lo menos, al 80% de las clases
Cada uno de los mddulos realizara una evaluacion. La calificacion final serd la media ponderada de los tres.
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